


Målgruppe og konceptopgave:
Hvem er det, jeres virksomhed ønsker at henvende sig til? Det er vigtigt for virksomheden at vide, så de kan ramme målgruppen så præcist som muligt med sin promotion/reklame. 
1. Start med at vise/forklare jeres logo

2. Beskriv kort målgruppen for jeres virksomhed ud fra, alder, køn, livsstil, interesser 

3. Derefter skal I beskrive konceptet for jeres virksomhed, ved hjælp af de 4 P´er: 

Produkt
· kvalitetsniveau
· service
· sortiment (vareudvalg/mærker)

Pris
· Prisniveau (høj, mellem, lav)



Promotion (I skal ikke lave reklamer, men blot forklare hvordan I vil komme i kontakt med målgruppen?)
· reklame/tv/blade (hvilke specifikke medier vil I bruge?)
· konkurrencer
· kundeklub
· biograf
· sponsorere noget
· online markedsføring
· Google
· hjemmeside
· bannerreklamer og pop up
· sociale medier (Facebook, Instagram osv)
· messer
· butiksindretning

Place (sted)
· Beliggenhed for den fysiske butik
· Kæde eller enkelt butik
· Online – hvorfor?



Husk den røde tråd J (betyder, at tingene skal hænge sammen og passe til målgruppen og jeres koncept). Jeres svar præsenteres i en PowerPoint for klassen. Husk at brug nogle af de nye fagbegreber I har lært 😊
I har 5 minutter til fremlægge
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